
Vergleich Mikrofinanz-Institute veröffentlicht auf MixMarket*- KopemeGroup 

   
 

 

         Name  Anzahl aktiver  Durchschnittliche  Durchschnittliche 

     Mikrofinanzinstitut Kreditnehmer Kreditsumme in US $ Kreditsumme in € 

     FUCEC 79.121  $                           941,20                             663,89 €  http://www.mixmarket.org/mfi/fucec-togo 

 WAGES 15.888  $                       1.399,60                             987,23 €  http://www.mixmarket.org/mfi/wages 

 Kopeme Group 8.000  $                           124,76                               88,00 €  www.kopeme.org; www.african-social-business.org 

MGPCC Dekawowo 786  $                           966,40                             681,67 €  http://www.mixmarket.org/mfi/mgpcc-dekawowo 

 TIMPAC 449  $                       1.301,20                             917,82 €  http://www.mixmarket.org/mfi/timpac 

 

         Die sehr ausgereifte Mikrokreditvergabe der Kopeme Group führt zu entsprechenden Ergebnissen.  

 Ein Vergleich mit den Benchmarkzahlen von MIX (www.mixmarket.org),   

   *eine der größten Datenbanken über die Microfinanzindustrie mit 1.700 untersuchten Mikrofinanzinstituten (MFI) weltweit zeigt folgendes: 

 

beste 25: Kopeme Group 

      Rückzahlungs- 

        Quote 99,90% 102% 

      Darlehen pro 

        Bankmitarbeiter 

        in Stück 61 500 

      Darlehen pro Kunde 

        in US $ 205 125 

      finanziell 

        nachhaltig ja ja 

      Hier wurden die Zahlen 2008 von den besten 25 % der MFI weltweit mit den Zahlen der Kopeme Bank aus 2010 verglichen.  

 Die Zahlen für die Benchmark dürften in 2009 vor dem Hintergrund der Wirtschaftskrise schlechter ausfallen.  

  Sie standen bei der Bewertung aber noch nicht zur Verfügung. Die Rückzahlungsquote ist selbsterklärend.  

   Sie ist auch ein Indikator für die Qualität der Mikrokreditvergabe. Die  Darlehensanzahl 

pro Mitarbeiter drückt die Effienz des MFI aus. 

     Je mehr Darlehen ein Mitarbeiter bei gleichzeitiger hoher Rückzahlungsquote vergeben kann,  

    desto weniger Verwaltungskosten müssen auf die Darlehen in Form von Zinsen umgelegt werden.  

   Je niedriger die Darlehenssumme pro Kunde desto mehr besteht die Vermutung, dass 

wirklich die Ärmsten gefördert und mit Darlehen unterstützt werden. 

  

 

  

                                                                         www.african-social-business.org I www.kopeme.org                                                                             


